
Tacton CPQ (SaaS):   
Editionen und Optionen 

Tacton CPQ: Maßgeschneidert  
für Ihre Anforderungen  

Tacton CPQ wächst mit Ihren  
Anforderungen: Fangen Sie klein an 
und erweitern Sie Ihre CPQ-Lösung 

nach Ihrem Bedarf. 

Omnichannel-Vertrieb 

Visualisierung

CADA utomation

Analytics

Integrationen 



Tacton CPQ (SaaS): Editionen und Optionen 
Loslegen leicht gemacht: Entscheiden Sie sich für die passende Edition und erweitern 
Tacton CPQ um weitere Optionen. 

Tacton CPQ 

Integrationen

Analytics

Visualisierung

CAD Automation

Omnichannel-Vertrieb 

Standard CPQ Features 

Offene API-Integrationen 

Lead Generierung 

Subscription Pricing

Integration Salesforce 

API für Self-Service-Portale 

Benutzerdefinierte Rollen & Organisationen 

Integration Microsoft Dynamics 365 

Externe Benutzer 

Zusätzliche Front-End-Umgebung 

Integration mit SAP 

Data Import Automation 

Zusätzlicher Mandant 

Massenfunktionen Konfiguration 

Product Validations

StarterEditionen: Enterprise Enterprise+

Fragen Sie uns nach aktuellen Preisen
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Tacton CPQ Standard-Funktionen 

Was ist inbegriffen? Trusted Configuration und Produktkataloge 

Kosten und Preise 

Angebots- und Dokumenterstellung 

Genehmigung

Wie erhalte ich Zugang? 

Tacton Administration 

Vertriebskanäle

• SaaS Hosting (EU / NA)   
• 2 Tacton CPQ-Mandanten
 • Production: 1 Administration + 2 Front-End-/
   Connected-Umgebung 
 • Early Access: 1 Administration + 1 Front-End-/
   Connected-Umgebung 
• Regelmäßige Produkt-Releases mit neuen Funktionen   
   (https://www.tacton.com/services/produkt-updates/?lang=de) 
• Produkt-Support, Online-Wissensdatenbank und  
   Tacton Community 
• ISO/IEC 27001, ISO/IEC 27002, DSGVO-konform

• Best-of-Breed-Methodik und Constraints-basierter 
   Konfigurator für die digitale Modellierung hochvariabler   
   Produkte (Product Modeling oder TC Studio)
• Management beliebig vieler konfigurierbarer Produkte und  
   ihrer Konfigurationsmöglichkeiten
• Nutzen von Einsatzweck und Abmessungen zur 
  Festlegung der Default-Konfigurationsparameter  
• Definition der Vertriebsstückliste 
• Produktkatalog mit konfigurierbaren und 
   nicht-konfigurierbaren Produkten 
• Anbinden eines Modulvarianten-Katalogs zur manuellen  
  Erweiterung des Produktkonfigurators um z. B. Zubehörteile 
  von Drittanbietern 

• Erstellen von Preiswasserfällen. Preisgestaltung nach   
   Kostenaufschlagsmethode, Listenpreis oder anderen 
   Preisstrategien 
• Definition automatischer (kontextbasiert) und manueller  
   Rabatte und Preisanpassungen 
• Margenkontrolle   
• Verbinden von Kostenelementen mit Modulvarianten zur  
   Margenkalkulation für jede Konfiguration 
• Berechtigungs-, Workflow- und Genehmigungskonzept für  
   Preismodelle 

• Erstellen von Dokumentvorlagen in Microsoft Word, 
   Microsoft Excel oder im integrierten Web-Editor. Verwenden  
   von Attributen und Daten im Angebotserstellungsprozess 
• Generierung fehlerfreier Angebotsunterlagen einschließlich  
   benötigter Begleitdokumente
• Bereitstellen und Teilen erstellter Angebotsunterlagen in 
   einem Web-Portal

• Standard- und anpassbare Workflows für Engineer-to-Order-  
   und andere Genehmigungsprozesse  
• Stücklisten-Editor + lösungsspezifischer Stücklisten-Editor 

• Standard-Browser
• Authentifizierungsmethoden (Basic Auth (2FA-App),  
  OpenID, SAML, OAuth, API Key)

• Effektive Zusammenarbeit in globalen Teams mit  
  Ticket-System, QA- und Freigabetools  
• Anpassbares Berechtigungskonzept für verschiedene 
  Logik- und Datentypen  
• Desktop Connector: Bearbeiten von für die 
  Administration relevante Daten in MS Office 

• Anpassbare Objektbeziehung “Account” und “Proposal”, 
  definierbare Workflows und Layouts 
• Standard- und benutzerdefinierte CPQ-Objekte 
   und -Attribute 
• Erstellen spezifischer Berechtigungs- und Zugriff 
   skonzepte durch das Anpassen der 
   Default-Organisationsstruktur und der Standard-Rollen 
• Lokalisierung, Übersetzung, Branding und Sprachen 
• Dashboards, E-Mails und Benachrichtigungen
• Kopieren, Importieren und Wiederverwenden bereits 
   erstellter Lösungen 
• Anieten alternativer Konfigurationen mit 
   unterschiedlichen Stücklistenpositionen 
   (Neu-Positionierung, Hierachie-Änderungen) 
• Update-Automatismus um sicherzustellen, dass Anwender  
   stets aktuelle Produktmodelle und Preisinformationen nutzen 
• Mobile App (iOS) für Tacton CPQ und Genehmigungen 
• Benutzerverwaltung 
 



Tacton CPQ Optionen 

Integrationen

Analytics

Visualization

Subscription Pricing

Offene Standard-Schnittstellen 

API für Analytics Produkt Product Variance Insights  

Integration Microsoft Dynamics 365 

Data Import Automation  
Integration SAP  

Integration Salesforce 

Zusätzlicher Mandant 

Zusätzliche Front-End-Umgebung 

Product Validations 

Massenfunktionen Konfiguration 

Benutzerdefinierte Rollen & Organisationen 

Anbieten von kompletten Lösungen, einschließlich Services 
auf Abo-Basis, basierend auf dem konfigurierten Produkt. 
Dienstleistungen und Services flexibel bepreisen 
(Einmalzahlung, monatliche Abo-Kosten oder 
verbrauchsabhängig). 

Leistungsstarke APIs für die Verwaltung von Daten sowohl in 
Front-End-/Connected-Umgebungen (z. B. API für den Direkt-
vertrieb) als auch in der Tacton-Administration (z. B. API für die 
Administration). 

Transaktionale CPQ-Daten mittels einer eigenen Schnittstelle für 
3rd-Party-Analyse- und BI-Tools exportieren und bereitstellen. 
Ermöglicht die Analyse von Konfigurationsmodellen. 
Die Informationen können im Excel-Format exportiert werden. 

Funktionen für die Generierung interaktiver 3D-Visualisierungen des konfigurierten Produkts in Echzeit. Funktionen für Drag-und-
drop sowie Augmented Reality (AR) für eine immersive Erfahrung in einer realen Nutzungsumgebung. 

Report-Funktionen für Produktvarianz. Berichte werden über die 
Schnittstelle generiert und im Excel-Format bereitgestellt. 

Anpassbare Integration von Tacton CPQ und MS Dynamics 
365, um CPQ-Funktionen, wie z. B. Transaktionen und 
Umsatzprognosen, direkt im CRM-System aufzurufen. 
Die Integration wird in Tacton CPQ gesteuert. 

Schnittstelle für kontinuierlichen Import, Validierung und 
Freigabe von sich häufig ändernder Stammdaten 
(wie z. B. Währungen, Kosten, Produktdaten) aus externen 
Unternehmensanwendungen in die Front-End-Umgebung. 

Nutzen Sie SAP-VC-Materialien und -Tabellen direkt in Tacton. 
Bestellungen können direkt von Tacton nach SAP übertragen 
werden. Die Lösung basiert auf SAP-Standard-Schnittstellen 
und erfordert ein Servicepaket zur Implementierung. 

Anpassbare Integration von Tacton CPQ und Salesforce Sales/
Community Cloud, um CPQ-Funktionen, wie z. B. Transaktionen 
und Umsatzprognosen, direkt im CRM-System aufzurufen. 
Die Integration wird in Tacton CPQ gesteuert. 

Ein zusätzlicher CPQ-Mandant, einschließlich 
1 Administrations-Umgebung und 2 Front-End-/
Connected-Umgebungen (1 Production und 1 Early Access). 

Zugriff auf eine weitere Front-End-Umgebung (einschl. 
Administration) zu Schulungs- oder Testzwecken. 

Ermöglicht eine zusätzliche Validierung einer vorgenommenen 
Produktkonfiguration mittels Daten aus einer externen 
Simulationssoftware. 

Massenimport von konfigurierten Produkten zu einer Lösung.

Zugriffs- und Berechtigungskonzept für den lesenden 
und/oder schreibenden Zugriff auf Transaktionsdaten. 
Standardmäßig enthalten sind grundlegende Rollen und 
Organisationsstrukturen, die spezifisch angepasst werden 
können. 



CAD Automation

Omnichannel-Vertrieb 

Einfaches Erstellen von 2D- und/oder 3D-CAD-Daten, basierend auf einem konfigurierten Produkt direkt im Web-Browser oder 
mittels der API für Self-Service. Die generierten CAD-Daten können über das Proposal-Collaboration-Portal bereitgestellt werden. 
Verfügbar für SOLIDWORKS, Autodesk Inventor und PTC Creo. 

Externe Benutzer Customer-Self-service  

Lead Generierung 

Zugriff für externe Benutzer (z.B. Partner und Reseller) auf die 
CPQ-Plattform. 

Bereitstellen von Produktkatalogen, Funktionen für die 
Produktkonfiguration, Preisfindung, Angebotserstellung und 
CAD Automation* für Partner und/oder Endkunden auf einer 
Webseite oder E-Commerce-Lösung. Transaktionen können 
direkt oder mittels entsprechender Funktionen in Tacton 
CPQ durchgeführt werden. Die Benutzeroberfläche sowie 
die Payment-Lösung werden eigenverantwortlich vom 
Kunden bereitgestellt und gepflegt.  

*CAD Automation notwendig. 

Einbinden des Produktkonfigurators in die Webseite oder 
E-Commerce-Lösung. Webseitenbesucher erhalten so Zugriff 
auf das gesamte Produktportfolio. Generierte Leads werden 
direkt in Tacton CPQ angelegt und können dort in eine 
Opportunity konvertiert werden. Die Benutzeroberfläche wird 
eigenverantwortlich vom Kunden bereitgestellt und gepflegt. 



• Tacton ist die SaaS-CPQ-Lösung, der weltweit führende 
   Fertigungsunternehmen vertrauen. 
• Tacton Trusted Configuration vereinfacht Konstruktions- und 
   Vertriebsprozesse im komplexen Maschinenbau.
 • Die leistungsfähigen Funktionen für Produktkonfiguration  
    und Visualisierung machen Tacton zu einem ‚Visionary‘ im  
   Gartner Magic Quadrant für CPQ Application Suites. 
• Tacton zählt zu den Pionieren im Bereich Produktkonfiguration  
   und Konstruktionsautomatisierung (Design Automation). 
• Seit 1998 verlassen sich weltweit führende Unternehmen wie  
   ABB, Daimler, MAN, Scania, Siemens, Xylem und Yaskawa 
   auf Tacton. 

Hauptsitz:   
 
Stockholm      
Klara Norra Kyrkogata 33 SE-111 22  
Stockholm Sweden
+46 8 690 07 50 
 
Chicago       
515 North State St. Floor 12  
Chicago IL 60654, USA
+1 312 721 1099 

Regionale Niederlassungen:

Karlsruhe 
Wachhausstrasse 1 
76227 Karlsruhe, Deutschland  
+49 721 350 5290

Warschau
Sienna 39 00-121  
Warschau, Poland

Tokyo 
Ginza Six 6-10-1 Ginza  
Chuoku Tokyo, 1040061

Tacton Systems GmbH / info@tacton.com / www.tacton.com 


